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Der. zentrale Interneteinkauf fiir Gemeinden und Stadte wachst.

Gemeinsam einkaufen im Netz.
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Verkaufsmenge 1 ST (a 15 ST
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verbandpackchen DIN 13151 - M

Verkaufsmenge 1 ST (a 15 ST)

029€

starre oder elastische Fixierbinde mit festen Kanten 300 ¢m x 6 cm mit Kompresse 6 ¢cm x 8 cm. Saugkapazity

starre oder elastische Fixierbinde mit festen Kanten 400 ¢cm x 8 cm mit Kompresse 10 cm x 8 ¢cm SaugkapazT

Erste Kataloge fiir Ver-
waltung, Kindergarten und
Kindertagesstatten stehen
zur Verfiigung. Sukzessive
sollen Sortimente fiir Schu-
len, Werke, Bader, Feuer-
wehren und viele mehr folgen;
Quelle: TEK Service GmbH

Seit 2016 bietet der Ge-
meinde- und Stddtebund
Rheinland-Pfalz (GStB
RLP) mit dem Kommunalen
Kaufhaus die perfekte Ein-
kaufslosung fiir Gemein-
den und Stddte in Rhein-
land Pfalz. Mit Hilfe von
moderner Technik und be-
wahrtem Know-how lassen
sich so die Bedarfe aller
Mitglieder biindeln, elekt-
ronisch ausschreiben und
unterjdhrig einkaufen. Mit
Klaus Fassnacht hat sich
der GStB RLP seit Marz
2017 einen im Umgang mit
Vergaberecht und digitalen
Verfahrensabldufen erfah-
renen Experten ins Haus
geholt.
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Der Gedanke, dass Gemein-
de- oder Stadtverwaltun-
gen iber einen kommuna-
len Dachverband im Einkauf
kooperieren, ist im Grun-
de nichts Neues. Allein aus
wirtschaftlichen Griinden
lohnt es, iiber hiermit ver-
bundene Strategien nachzu-
denken. So lassen sich tiber
einen zentralen Dachver-
band digitalisierte Verfah-
ren in Einkauf, Vergabe oder
Abrechnung fiir alle Mitglie-
der steuern.

Ein wichtiges Thema, wel-
ches Kommunalverwaltun-
gen insbesondere bereits
2018 in die Pflicht nehmen
wird. Dementsprechend hat
der Gemeinde- und Stadte-
bund Rheinland-Pfalz (GStB
RLP) bereits 2015 den An-
satz aufgegriffen und 2016
mit dem ,Kommunalen Kauf-
haus”, kurz KoKa genannt,
eine landesweite Einkaufslo-
sung in die Tat umgesetzt.

Digitalisierung
und Know-how

Der eigentliche Ausléser fiir
KoKa war neben Vorteilen
einer hoheren Wirtschaft-
lichkeit vor allem auch das
Schlagwort e-Government.
Die umfassende Digitalisie-
rung von Verwaltungspro-
zessen in Einkauf und Ver-
gabe ist zentraler Dreh- und
Angelpunkt von KoKa. Ge-
rade diese beiden Themen-
felder stellen hohe Anfor-
derungen an die Digitalisie-
rung von Abldufen, gilt es
doch, viele Verfahren, Berei-
che und wechselnde Markt-
teilnehmer zu koordinieren.

Mit Klaus Fassnacht hat sich
der GStB RLP seit vergan-
genem Mairz einen im Um-
gang mit Vergaberecht und
digitalen Verfahrensabldu-

fen erfahrenen Experten
ins Haus geholt. Als ehe-
maliger Leiter der Vergabe-
stelle der Landeshauptstadt
Mainz kann er auf 25 Jah-
re praktische Erfahrung zu-
rickblicken. ,Eines war be-
reits Anfang der 2000°er al-
len Beteiligten der Landes-
hauptstadt Mainz klar: Nur
durch den konsequenten
Einsatz von Technik war es
moglich, Prozesse nachhal-
tig und zum Wohle der ei-
genen Verwaltung, zu opti-
mieren. Wir haben sehr frith
gelernt, dass es einen ganz-
heitlichen Ansatz von digi-
talisiertem Einkauf, Vergabe
und Abrechnung benétigte”,
so Fassnacht riickblickend.

,Jeder Bereich fiir sich ge-
sehen bindet eine Reihe von
Verfahrensabldufen, die pe-
riodisch stets aufs Neue in-
einandergreifen. Dement-
sprechend bietet KoKa, ne-
ben personeller Experti- =9
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Klaus Fassnacht ist ein er-
fahrener Expertenim Umgang
mit Vergaberecht und digi-
talen Verfahrensabldufen.

=» se, ihren Mitgliedern eine
branchenspezifische, webba-
sierte und seit 17 Jahren be-
wahrte Losung der TEK-Ser-
vice AG an. Mindestanforde-
rung fiir alle Beteiligten ist
ein Internetzugang.

Klaus Fassnacht weiter: ,Un-
ser Dienstleister verantwor-
tet in unserem Auftrag die
Koordination des operativen
Tagesgeschiftes im Einkauf.”
In der Praxis bedeutet das:
Autorisierte Besteller grei-
fen iiber eine webbasierte
Losung mittels Passwort auf
die durch KoKa ausgeschrie-
benen Rahmenvertrige be-
ziehungsweise Kataloge zu.
Uber eine Oberfliche wer-
den Bestellungen, Reklama-
tionen oder Artikelanfragen
getatigt. Jede Bestellung geht
vollstandig kontiert und voll-
automatisch an den zustdn-
digen Lieferanten.

Weitreichende Steuerungs-
und Funktionsmoglichkei-
ten helfen Bestellern, den
Einkauf digital, transparent
und effizient zu gestalten.
Zu den iblichen Geschafts-
zeiten steht ein Helpdesk
zur Verfligung. Der Dienst-
leister steuert das komplette
Stammdaten- und Katalog-
management. Dartiber hin-
aus sorgt er fiir Schnittstel-
len und die Weiterentwick-
lung der Technik. Monatli-
che Berichte helfen, die Ent-
wicklung von Sortimenten
zu erkennen.

Vor allem aber verfiigt Ko-
Ka tiber Grundlagen fiir die
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nachfolgende elektronische
Ausschreibung und Verga-
be. ,Zusdtzlich bietet un-
sere Losung die Moglich-
keit der elektronischen Ab-
rechnung auf Basis des be-
wahrten Gutschriftverfah-
rens. Ein wichtiges Thema,
welches Kommunalverwal-
tungen insbesondere bereits
2018 in die Pflicht nimmt”,
meint Fassnacht.

Regionale Anbieter

Vielfach auf Kongressen
und Symposien gefordert,
doch selten erfolgreich um-
gesetzt: mehr Regionalitdt
und Nachhaltigkeit im Ein-
kauf der offentlichen Hand.
Fir KoKa sind diese The-
men untrennbar mit einem
ganzheitlichen Ansatz ver-
bunden. So lassen sich Arti-
kel problemlos nach Aspek-
ten der Nachhaltigkeit oder
sozialen Gerechtigkeit qua-
lifizieren und fiir den Be-
steller am Arbeitsplatz ein-
fach und komfortabel anzei-
gen. Denn schliefflich ent-
scheidet der Mitarbeiter im
Rathaus, was bestellt wird.

Ganz wichtig hierbei: Leis-
tungsverzeichnisse fiihren
Vorgaben der Qualifizierung
fort. Somit kann KoKa Qua-
litatsstandards auch tber
alle zukiinftigen Ausschrei-
bungen hinweg halten. Er-
kldrtes Ziel ist dariiber hi-
naus, flexibel auf die Anfor-
derungen und Wiinsche der
Mitglieder zu reagieren. ,Ei-

Weitere Informationen zum
Thema unter: www.tek-servi-

ce.de und http://www.kommu-
nalberatung-rip.de

gene Rahmenvertrage kon-
nen ebenso liber unsere Lo-
sung gesteuert werden, so
wie wir auch jederzeit regi-
onale Zulieferer auf Wunsch
in unser Kommunales Kauf-
haus integrieren koénnen”,
unterstreicht Fassnacht.

Denn regionale Zulieferer
reprasentieren oftmals den
Einzelhandel vor Ort: Cate-
rer, Buchhdndler und viele
mehr. Gewachsene Struktu-
ren, kurze Wege oder nicht
ausschreibungspflichtige
Schwellenwerte konnen ei-
ne Verwaltung dazu veran-
lassen, regionale Kunden-
und Lieferantenbeziehun-
gen auch in den elektroni-
schen Einkauf mit einzube-
ziehen.

Durch das vorhandene
Know-how sorgt KoKa da-
fir, dass E-Business auch
fir den Einzelhandel vor
Ort ,machbar” wird. Nicht
selten fiihrt dies dazu, dass
dieser Wissenstransfer zu
mehr Wirtschaftlichkeit in
einem Unternehmen fiihrt.
,Ich habe dies selbst im
Rahmen meiner Tatigkeit
bei der Landeshauptstadt
Mainz beobachten konnen”,
so Fassnacht. ,Allen Betei-
ligten wurde damals schnell
klar, dass es fir ein erfolg-
reiches Zusammenspiel von
Einkauf und Vergabe auch
e-businessfdhige Anbieter
brauchte. Gemeinsam mit
Kammern und Experten aus
Wirtschaft und Verwaltung
haben wir seinerzeit begon-
nen, in unserer Region mit

Veranstaltungen fiir die e-
Ausschreibung und Verga-
be zu werben. Mit Erfolg.
Seit dieser Zeit wissen wir,
wie wichtig die Rolle einer
Kommunalverwaltung in ih-
rer Region ist.

Kommunen zeigen
sich interessiert.

Das Interesse an KoKa
wdchst. Die ersten zehn
~Pioniere” beziehungswei-
se Kommunalverwaltungen
haben das Angebot bereits
angenommen. Weitere wer-
den in Kiirze folgen. Ers-
te Kataloge fiir Verwaltung,
Kindergarten und Kinderta-
gesstdtten, die Biirobedarf,
Papier, Tinte/Toner, Bastel-
bedarf, Babypflege und Ba-
bynahrung umfassen, ste-
hen zur Verfiigung.

Sukzessive folgen Sortimen-
te der Schulen, Werke, Ba-
der, Feuerwehren und viele
weitere. ,Wir haben fiir Juni
2017 eine Informationsver-
anstaltung angeboten. In-
nerhalb weniger Tage war
die Anzahl der Anmeldun-
gen so hoch, dass wir kur-
zerhand eine zweite Veran-
staltung einplanen mussten.
Es bleibt also spannend”, so
Fassnacht abschliefend.

Tobias Moldner ist PR-Jour-
nalist aus Miinchen. I
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